So steigern

Verkaufsprofis

lhren Umsatz!

02. Septemhber 2010

09:00 - 16:00 Uhr

Referenten:
Eva-M. Lingemann Leo Trumm

Wertschopfung durch Wertschiitzung

= positive Einsfellung

= emofionale Wertschitzung

= Betriehsklima = Verkaufsatmosphre
= rationale und emotionale Verkaufsmotive
=> Kommunikation des Verkaufsgespriichs
= positiver Aufiritt in der Verkaufswelt

Neben wichtigen grundlegenden Theorien werden zahlreiche praxisbezogene Ubungen durchgefiihrt.

lhre Investition: 150,00 €* p. Person fiir Innungsmitglieder BIV Westfalen-Lippe, Schul- & ERFA-Kreis-Mitglieder OE /80, 180,00 €* p- P. fiir alle anderen

Erste Deutsche Backerfachschule

" Zur Backerschule 5, 57462 Olpe/Biggesee dﬁ

ALrS Tel. 02761 - 6 35 07, Fax 02761 - 6 36 53
email: akademie@baeckerfachschule.de, Homepage: www.baeckerfachschule.de

Ich méchte am Seminar “So steigern VK-Profis Ihren Umsatz” am 02.09.10 teilnehmen: ~ F¥7 W¥euiciacsieicesios
Backerei: Teiinehmer:
StraBe: PLZ / Ort:

. *zzgl. MWSt. / inkl. Pausenbewirtung /
Tel.-Nr. email: bel mehreren Personen aus einem Betrieb werden
Staffelpreise gewdahrt

Rechnungsteller: Westfalen-Béicker-Kompetenz GmbH, Bergstr. 79/81, 44791 Bochum



