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Oberste Pramisse ist Praxisrelevanz. Die Seminarinhalte werden vor der Kamera
eingeubt und anschlieBend aus der Sicht des Kunden analysiert. So wird die
Umsetzung und Nachhaltigkeit gewdhrleistet,

Jeder Schulung geht ein Testkauf mit anschlieBender individueller Beratung
voraus. So kdnnen Starken und Schwdchen in die Schulung mit eingebaut
werden.
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|h|'e |nveSfIfIOn: 450 ;OO € 5 70 ;OO € Fahrtkostenpauschale fir Innungsmitglieder BIV Westfalen-Lippe, Schul- und
ERFA-Kreis-Mitglieder OE/BO / flr alle anderen QO0,00 €** + ]40,00 €** Fahrtkostenpauschale (in Westfalen-Lippe)

Dauer: 5 Stunden Ort: In-house (max. 10 Teilnehmer/innen)

Inkl.: Zertifikat und ausfuhrliche Seminarunterlagen

Béckerinnungs-Verband Westfalen-Lippe
4 Westfalen-Backer-Kompetenz GmbH, Bergstr. 79/81, 44791 Bochum A

‘ Tel. 0234 - 51 6591 12, Fax 0234 - 51 6591 20 =

email: schmuecker@biv-wl.de, Homepage: www.biv-wl.de @AY

Ich méchte das Verkaufstraining mit Frau Wittwer buchen: NRW. 2O e+
Bdackerei:

StraBe: PLZ / Ort:

Tel.-Nr. email: Terminwunsch:

*zzgl. MWSt il *zzgl. MWS5t., aullerhalb von Westfalen-Lippe 0,40 € je gefahrenen km zzgl. MWSt.



